
 

プラチナムエッジ 

IT 以外のアーティファクトの例 
 

プロダクトとは価値を提供するための手段である。プロダクトには、明確な境界があり、既知のステーク 
ホルダー、明確に定義されたユーザーや顧客がいる。プロダクトは、サービスや物理的な製品であった

り、あるいは、より抽象的なものであったりする。―Scrum Guide 2020 
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デスクの高さを自動調整 スケジュールをカスタマイズ オーディオプロンプトを 
カスタマイズ 

触覚的プロンプトを 
カスタマイズ 

 

 
  

 

  
 

  
 

 
  

 

  

  
 

 
    

 

 

 
  

 

 
 

 
   

    
 

 

 

 

 
  

 

  

  

 

 

 

 

  

 
  

 

 
 

通知 

 

 

  

   

   

漸進的精緻化 
  

   

  
 

   

  
 

 

 

 

 
 

 

 

 
 

 

 
 

  

 

 
広告  

 

広告：  
 

見出し： 
アジャイルの利点 

見出し： 

従 来 v s  
ア ジ ャ イ ル  

歴史的比較 

見出し： 
なぜ人はアジャイル

が好きなのか 
 

 

チャプター３：  

なぜアジャイルの

ほうがうまくいくか  

 

セクショ ン  １：  

ア ジ ャ イ ル

& アジャイルなあり方

を理解 

 
   

 

       

   

 

  

 

 

 

  
 

  

 

 
 

 

 
 

  
  

   

  

 

 

 

 

  

   

 

 

 

 

 

 

 

 

     

 

 
  

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

   

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

   

  

 

外出中でも銀行機能にアクセスしたい 

XYZ 銀行の顧客向けの 

『MyXYZ』というプロダクトは、 

24 時間いつでも安全なオンデマンドバンキングを利用できる 

モバイルアプリケーションである。 

自宅やオフィスの PC からのオンラインバンキングとは違って、 

このプロダクトは、利用者がすぐにアクセスでき、 

いつでもどこでも迅速で便利な銀行サービスを提供するという当

社の戦略を支えるものである。 

物理的な製品 

一日を通して身体を動かすためにアシストが必要な 

リモートワーカー向けの 

『Smarty Desk』というプロダクトは 

デスク作業をしながら身体を動かすことを可能にするワークステーショ

ンである。 

シットスタンドデスクとは違って、 

このプロダクトは、終日、通常の作業エリアの調節を自動化し、 

現代における健康への悪影響を軽減するという当社の戦略を支えるも

のである。 

 

 

顧客のニーズを管理する場所を中央化したい 

公共サービスのカスタマーケア担当者向けの 

CCM というプロダクトは 

請求、CRM、ディスパッチ、公共サービス管理を統合する ERP である。 

別々の専門ツールをカスタム統合するのとは違って、 

このプロダクトは、顧客ライフサイクル全体を通じて、セキュリティ、プラ

イバシー、データの一貫性を保証し、 

顧客が生きるために欠かせない“エネルギー”を供給するという当社の

戦略を支えるものである。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

コンテンツ開発 

アジャイル手法で仕事をするための手引きが必要な 

製品開発のプロ向けの 

『Agile Project Management For Dummies』というプロダクトは 

実践者のためのフィールドガイドになる書籍である。 

理論に基づいた解説書とは違って 

このプロダクトは、すべてのトピックで実際の現場での応用例を紹

介しており、 

品質と進捗の、早期かつ実証的なエビデンスを通してビジネス上

の意思決定を改善するという当社の戦略を支えるものである。 

 

 
 

 

 

 
 

 

  

   

  

   

  
 

 
 

 

   

  

 

チャプター１： 

  

 

   

LinkedIn の

求人情報を

調べる 

 
 

 

 

 

 

   

  
 

 

 
 

  

   

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 
          

 

   

 
 

入力フォームに  入力バリデー 
ビジネスルール  ションをテスト 
を構成 
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